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議程

1. Level 3 在台灣的發展

• 架設海底光纜系統的策略性考慮

• 海底光纜業者的致勝策略
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Level 3簡介

? Level 3 是國際網路基建及通訊公司

• 由過去的縱向經營模式轉變為橫向經營模式

? Level 3 建構的全球網路乃以網際網路為本

• Level 3的網路乃現今唯一採用端對端IP技術的全
球網路

• Level 3的網路可於未來全面升級及擴展

? Level 3 現於歐美及亞洲共68個市場提供網際網路基
建服務

? Level 3的業務針對北亞地區的四個主要市場：台灣
、香港、日本及韓國

與裕隆集團組成合資企業

• Level 3 與台灣裕隆集團在2002年3月達成合資協議

• Level 3與裕隆集團分別持有新公司百分之六十及百
分之四十的股權

• 該新公司名為「三達通訊股份有限公司」

• 三達通訊將進一步幫助台灣的高頻寬通訊事業發展：

• 新公司將致力把低成本、高容量的頻寬引入台灣

• 新頻寬供應將大大有助台灣的網際網路市場及整
體經濟發展
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台灣業務發展計劃

• 將具有多兆位元(Terabits)容量的北亞寬頻海底光纜
系統Tiger伸廷至台灣：

• 將台灣連繫至亞洲及歐美地區的其他主要市場

• 有助降低台灣的對外頻寬價格，藉此刺激本地需
求及促進本地高頻寬行業的發展

• 預計於2002年第一季開始營運

• 如何選擇光纜登陸國家
?電訊條例
?市場需求
?全球網路連結
?市場競爭
?頻寬市場
?策略性考慮

架設海底光纜系統的策略性考慮
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• 如何選擇光纜登陸位置
?適合多條光纜的海路
?購置光纜登陸地段
?近岸發展計劃
?海洋生態保護
?人造礁
?採撈海沙
?停泊地區及船艦航道
?光纜路線擠塞
?接近路徑
?內陸運輸鏈路網絡供應

架設海底光纜系統的策略性考慮

Level 3北亞海底光纜系統
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Level 3 的亞洲海底光纜策略
?透過Level 3的全球網路提供端對端連結至美國
和歐洲的優質接駁服務

?多光分割式多路(DWDM)傳送技術每波長的傳送速
度達每秒10Gbps

?最高容量可於未來提升

? Tiger 選擇光纜路線和登陸位置時，會避免選擇捕
魚及海洋活動活躍的地區

?光纜深埋於海底，並利用深海壕溝以確保最高度的
保護

先進技術及最佳路線
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? Tiger是私營的光纜系統

– 因此不受官僚制度所限，可提供靈活和低成本的光
纜服務

? Tiger專注於北亞地區

– 相比起其他競爭對手， Level 3享有較低的單位成
本，而客戶亦可從中受惠

? Tiger為Level 3優質全球網路的其中一部份，網路覆
蓋亞洲、北美和歐洲

– 以較低成本提供更高的容量、以及更優質和快速的
服務

Tiger 的獨特優勢

• 超水準的網路質素

• 全球網路上的端對端連接

• 以較低成本享用更高的容量

• 更快速的服務供應

• 無限的擴展性

• 二十四小時全天候運作的現地支援與管理

客戶專享優惠
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• 具有高頻寬需求的公司，其中包括

– 大型電信公司(carrier), 頻寬買賣商, 寬頻接駁服
務供應商, 寬頻內容供應商, 寬頻傳送服務供應
商, 高頻寬企業, 無線服務供應商

– 對容量的需求正不斷增加的高用量客戶

目標客戶

傳輸及網際網路(IP)服務
• (3)Link Private Line (私人專線)

• (3)Link Global Wavelength (全球波長)

• (3)CrossRoads (網際網路服務)
– 最優質的網際網路接駁服務

– 與世界各地頂級的網際網路協議(IP)服務供應
商具有緊密的互連關係

– 透過Tiger系統在STM-4 電路上提供網際網路
服務，是香港首個在STM-4 電路上提供網際
網路服務供應商

超水準的產品
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海底光纜系統的網際網路協議(IP)策略

• 成為亞洲地區被選用的網際網路協議(IP)骨幹網路服
務供應商的首選，提供低價格的高質素服務

• 以大型和中型的本地網際網路服務供應商，網際網路
數據中心和網際網路內容供應商為目標客戶

• 以大中華區和其他亞洲國家的網際網路服務供應商為
目標客戶

• 在Level 3的內陸介接站(Gateway)設立網際網路交換
中心

• 以美日光纜系統作為 Level 3的策略性優勢

www.Level3.com
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